
La soluzione completa per le PMI



Dynamics 365 Business Central

Microsoft Dynamics 365 Business Central è una soluzione completa per la gestione
aziendale che aiuta le aziende a ottimizzare i processi interni, migliorare le
interazioni con i clienti e prendere decisioni informate.

Grazie alla sua natura integrata, Business Central unisce diversi sistemi in un'unica
applicazione connessa, semplificando i flussi di lavoro e consentendo di risparmiare
tempo prezioso. Con funzionalità di automazione delle attività e dei processi, il
software aumenta l'efficienza operativa.

Grazie alla sua natura unificata, offre una visione completa dell'azienda,
consentendo di comprendere i processi aziendali dall'inizio alla fine. Inoltre,
l'intelligenza integrata del software fornisce informazioni e analisi in tempo reale,
offrendo una maggiore visibilità e supporto decisionale ovunque e in qualsiasi
momento.

Dynamics 365 Business Central mette la flessibilità al centro della tua attività,
consentendoti di iniziare rapidamente, crescere al ritmo che desideri e adattarti alle
esigenze in tempo reale. 

Microsoft Dynamics 365 Business Central può essere personalizzato e ampliato in
modo da soddisfare le mutevoli esigenze aziendali o specifiche del settore.



Dynamics 365 Business Central: la Roadmap 

Dynamics 365 Business Central rappresenta l'evoluzione di una lunga storia di successo nell'ambito degli ERP. Nasce da Microsoft Dynamics NAV, noto come
Navision. 

Nel 2016, Microsoft ha intrapreso una rivoluzione
nel settore presentando Dynamics 365, una suite
di prodotti ERP concepiti per il cloud.

Nel 2018, questo percorso di innovazione giunge al
culmine con il lancio di Microsoft Dynamics 365
Business Central. 

Questo software rappresenta la sintesi perfetta tra
la solidità ereditata da Navision e le potenzialità
del cloud, portando l'efficienza aziendale a un
nuovo livello e consentendo una crescita senza
precedenti. 



Microsoft Dynamics 365 Business Central -
Ovunque

DISPONIBIL ITÀ
DEI  DATI  IN

TEMPO REALE



Perché scegliere Microsoft Dynamics 365
Business Central

D A T A B A S E  C O M U N EB A S A T A  S U L  C L O U D
S U P P O R T O  D I  P I Ù

D O M I N I  A Z I E N D A L I

F U N Z I O N A L I T À
I N T E G R A T E  E  M O D U L A R I

Dynamics 365 Business Central è un'applicazione aziendale progettata per le piccole e medie imprese che necessitano di una soluzione completa per gestire
le loro attività. 

D I S P O N I B I L I T À  D E I  D A T I
I N  T E M P O  R E A L E

R U O L I  D I  L A V O R O  E
U T I L I Z Z O

Tutte queste funzionalità proprie di una soluzione aziendale cloud end-to-end sono incluse in Business Central, che consente a
un'organizzazione e ai suoi membri di connettere dati finanziari, vendite, progetti, assistenza e operazioni.



Perché scegliere Microsoft Dynamics 365
Business Central

Con Business Central è possibile gestire i dati finanziari, automatizzare e proteggere la catena di approvvigionamento, vendere in modo più efficiente,
migliorare il servizio clienti e le prestazioni dei progetti e ottimizzare le operazioni.

Connette persone e processi con un'unica soluzione cloud unificata e completa e fornisce alle organizzazioni una visione end-to-end delle loro attività.

DISPONIBIL ITÀ
DEI  DATI  IN

TEMPO REALE
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1- Gestione del Progetto

Dynamics 365 Business Central è una piattaforma di gestione completa che fornisce strumenti per il project management grazie ad una vasta gamma di
funzionalità avanzate per valutare, stabilire obiettivi e gestire i processi necessari per il successo di un progetto. Un elemento distintivo è la sua
integrazione con i flussi di lavoro dei diversi reparti aziendali, consentendo una visione completa delle operazioni aziendali e un'efficace coordinazione delle
attività di PM all'interno di un contesto più ampio.

La piattaforma offre una gestione avanzata delle commesse, consentendo stime accurate, previsioni sul Work in Progress (WIP) e un'efficiente assegnazione
delle risorse e dei tempi per l'esecuzione dei compiti pianificati. Puoi gestire, creare, modificare e controllare i budget per garantire la redditività dei
progetti. Dynamics 365 Business Central fornisce anche informazioni in tempo reale sull'andamento del progetto, sulla redditività e sulle metriche di utilizzo
delle risorse, consentendoti di prendere decisioni efficaci. 



1- Gestione del Progetto

GESTIONE PROGETTI

Commesse: Consente di gestire il consuntivo e il budget dei progetti,
consentendo l'impostazione della fatturazione sia a prezzo fisso che in modalità
time & material. Il modulo, integrato con la contabilità, consente di caricare voci
di spesa, articoli e risorse direttamente sulla commessa.
Risorse: è possibile gestire le risorse, i costi e le tariffe associate. Lo strumento
di pianificazione delle risorse consente di ottimizzare l'allocazione delle capacità
per ottenere una pianificazione temporale ottimale.
Time Sheet: i dipendenti possono inserire le ore lavorate e caricarle
direttamente sui progetti o sugli ordini di servizio. Il sistema di approvazione
delle ore completa il modulo.
Calcolo del WIP: nel caso di commesse che si estendono oltre l'anno solare, il
modulo riconosce automaticamente il valore della commessa in base al suo
stato di avanzamento. Le voci di costo vengono trasferite a un conto di WIP
nello stato patrimoniale fino al completamento della commessa.



2- Gestione Operazioni

Dynamics 365 Business Central offre strumenti avanzati per gestire e completare tutte le fasi dell'operations management. Questo software per la gestione
dei processi aziendali può essere personalizzato per soddisfare le esigenze specifiche dell'azienda, fornendo funzioni essenziali e avanzate per la
progettazione e il monitoraggio di ogni fase di produzione e distribuzione.

Con le distinte di base, che tengono traccia dello storico, e le analisi previsionali sulle vendite e sulla produzione, la piattaforma Microsoft offre una serie di
strumenti utili per la gestione e il controllo dei processi aziendali. Ogni passo nel percorso di crescita dell'azienda è supportato da dati affidabili, evitando
l'incertezza. I report predefiniti consentono di pianificare in modo adeguato i beni da produrre e di organizzare i materiali necessari e il magazzino.



2- Gestione Operazioni

P R O D U Z I O N E

Distinta Base: Consente di impostare i dati master per ogni articolo, inclusi i componenti e i sotto
assemblaggi utilizzati per produrre l'articolo principale. La gestione della versione della distinta
base permette di storicizzare le versioni obsolete nel tempo.
Ciclo: Insieme alla distinta base, il ciclo è un elemento fondamentale per definire la pianificazione
del processo produttivo del prodotto.
Ordine di produzione: Rappresenta il documento utilizzato per gestire la conversione dei
materiali acquistati in articoli prodotti. Nel sistema è possibile gestire diverse tipologie di ordini di
produzione: pianificati, confermati, rilasciati e chiusi.
MPS e MRP: Il prospetto di pianificazione è lo strumento principale per calcolare la
programmazione della produzione master e le richieste di materiale in base alla domanda
effettiva e prevista. Il sistema può utilizzare sia congiuntamente che separatamente MPS e MRP
per la programmazione della produzione. L'MPS calcola una pianificazione di produzione master in
base alla domanda effettiva e alla previsione di produzione, mentre l'MRP calcola le richieste di
materiale in base alle domande effettive dei componenti e alla previsione di produzione a livello
di componente.
Previsione di produzione: Questo strumento consente di creare previsioni di produzione e
vendita.



3- Reporting e Analisi

CLIENTI - BILANCIO
DI VERIFICA

CLIENTI SCADENZIARIO
RIEPILOGATIVO SEMPLICE

Per aiutarti a gestire la contabilità clienti in Business Central, report standard e analisi sono integrati. Va oltre i tradizionali vincoli di creazione di report per
consentire di progettare in modo efficiente vari tipi di report.

Business Central offre una soluzione completa per la creazione di report finanziari, consentendo ai professionisti finanziari e aziendali di gestire, distribuire e
visualizzare i rendiconti finanziari in modo efficiente. Rispetto ai tradizionali vincoli nella creazione di report, Business Central offre una progettazione flessibile
che consente di creare facilmente diversi tipi di report. Il software include una vasta gamma di report predefiniti e strumenti di tracciamento, utili per i revisori
e i controllori responsabili dei report finanziari del reparto. La creazione di report finanziari è semplificata grazie al supporto delle dimensioni, che rende
immediatamente disponibili dimensioni e segmenti di conto senza bisogno di ulteriori strumenti o configurazioni.

SCADENZIARI
CLIENTI

CLIENTI - SALDO
ALLA DATA

RENDICONTO
CLIENTE

CLIENTI - DETTAGLIO
BILANCIO DI VERIFICA

CLIENTI - RICEVUTA DI
PAGAMENTO

RICONCILIA CONTI
CLIENTI E FORNITORI

STATISTICHE
VENDITE

LISTA CLIENTI



4- Gestione della catena di approvvigionamento

O R D I N I
C L I E N T E

P R E Z Z I  E  S C O N T I
S P E C I A L I

M A G A Z Z I N O ,  N O N  I N
M A G A Z Z I N O  E  A S S I S T E N Z A

A R T I C O L I  D I
C A T A L O G O

A R T I C O L I
S O S T I T U T I V I

T R A S F E R I M E N T I  
D I  A R T I C O L I

Business Central è una soluzione che semplifica la gestione della catena di approvvigionamento. Con Business Central è possibile gestire gli ordini cliente e
fornitore, creare offerte di vendita convertibili in fatture o ordini cliente. Si possono applicare prezzi e sconti speciali ai clienti e ai gruppi di clienti, in base a
condizioni specifiche.

Permette di monitorare e controllare il processo di acquisto tramite flussi di lavoro automatizzati, gestire ordini di rifornimento e applicare prezzi e sconti
concordati con i fornitori.

La gestione del magazzino è semplificata grazie alla possibilità di tenere traccia degli articoli di magazzino, degli articoli non in magazzino e di quelli in
assistenza. È possibile classificare gli articoli utilizzando categorie e attributi per facilitarne la ricerca e l'ordinamento.

Business Central supporta anche funzionalità avanzate come la gestione di articoli di catalogo e articoli sostitutivi. È possibile gestire il magazzino in diverse
ubicazioni e utilizzare ordini di trasferimento per spostare gli articoli tra di esse.

La soluzione offre la previsione delle vendite e del magazzino basata sull'apprendimento automatico, consentendo di analizzare i livelli futuri di vendite e
magazzino attraverso simulazioni.

O R D I N I
F O R N I T O R E

C A T E G O R I E  E
A T T R I B U T I

D I S P O N I B I L I T À
A R T I C O L O

U B I C A Z I O N I
P R E V I S I O N I  V E N D I T E
E  M A G A Z Z I N O M A G A Z Z I N A G G I O



Microsoft Dynamics 365 Business Central è una piattaforma completa di gestione aziendale che offre strumenti specifici per controllare, pianificare e
ottimizzare le attività di assistenza e i relativi contratti. Accessibile da qualsiasi dispositivo, semplifica i processi aziendali, dall'inserimento delle
anagrafiche alla creazione delle fatture.

La piattaforma consente di gestire e monitorare contemporaneamente i processi di marketing, vendite e supporto tecnico. Grazie a un modulo dedicato,
è possibile registrare tutte le informazioni relative ai contratti di assistenza, consentendo una costante supervisione della pianificazione, dell'esecuzione
degli interventi e della valutazione della redditività.

Dynamics 365 Business Central offre anche strumenti per massimizzare le opportunità di vendita e fornire un servizio migliore ai clienti. Attraverso consigli
integrati, è possibile dare priorità ai lead di vendita in base al ricavo potenziale e ottenere indicazioni sulle migliori opportunità di up-selling, cross-selling e
rinnovo durante tutto il ciclo di vendita.

Inoltre, la piattaforma accelera il processo "quote to cash" consentendo di rispondere rapidamente alle richieste relative alle vendite, gestire le richieste di
assistenza ed elaborare i pagamenti, il tutto direttamente da Outlook.

Dynamics 365 Business Central fornisce dunque una panoramica completa dei task di supporto, dei carichi di lavoro e delle competenze dei collaboratori,
consentendo di assegnare in modo efficace le risorse e accelerare la risoluzione dei casi, offrendo così un servizio eccezionale ai clienti.

5- Gestione Vendite e Servizi

V E N D I T E  E  M A R K E T I N G A S S I S T E N Z A



V E N D I T E  E  M A R K E T I N G

A S S I S T E N Z A

Gestione clienti: Possibilità di gestire l'anagrafica del cliente di fatturazione, gli indirizzi
di spedizione alternativi e l'agente di vendita associato.
Gestione ordini: Gestione completa del ciclo di vendita, dall'opportunità all'offerta,
dall'ordine alla spedizione e alla fatturazione. Lo strumento dei solleciti supporta il
recupero dei crediti.
Marketing: Definizione dell'anagrafica dei contatti, che può essere convertita in
anagrafica cliente quando l'opportunità viene vinta. 
Anagrafiche prodotti, listini prezzi e sconti: È possibile associare cross-reference,
varianti e arricchire le anagrafiche con attributi personalizzati.
Magazzino: Definizione di un numero illimitato di magazzini e collocazioni per facilitare
l'operatore con percorsi guidati, prelievi e zone di scarico/carico predefinite.

Contratti: Gestione di contratti quadro con i clienti per regolare l'assistenza. Il modulo gestisce il rinnovo, tiene traccia dei livelli di servizio accordati e misura la
redditività dei contratti.
Pianificazione e invio: Pannello per l'assegnazione del personale agli ordini di lavoro e la gestione degli interventi di assistenza. La dashboard fornisce una
panoramica delle priorità dei processi di servizio, dei carichi di lavoro e delle attività di escalation.
Gestione ordini: Gestione degli ordini di assistenza e dei ticket di intervento. I ticket possono essere inseriti manualmente o creati automaticamente in base ai
termini del contratto di servizio.

5- Gestione Vendite e Servizi



6- Gestione Finanziaria 

C O N T A B I L I T À  G E N E R A L E C E S P I T I

Microsoft Dynamics 365 Business Central è una soluzione di gestione aziendale che integra e semplifica le attività di gestione finanziaria. Attraverso
l'integrazione centralizzata, le attività di controllo e pianificazione dei flussi di cassa, della contabilità e dei beni aziendali vengono monitorate in modo
coordinato. Questo fornisce costanti aggiornamenti sui costi e i margini dell'azienda, consentendo una visione completa delle finanze aziendali.

Uno dei vantaggi principali di Business Central è la generazione di report personalizzati in tempo reale utilizzando strumenti del mondo Microsoft come
Excel e Power BI/Take BI. Questi report evidenziano i dati rilevanti per gli obiettivi aziendali, facilitando la comprensione delle performance finanziarie.
Inoltre, la semplificazione delle attività finanziarie aziendali permette di eseguire funzioni come la chiusura e le dichiarazioni finanziarie in modo rapido e
preciso, garantendo la conformità normativa.

Grazie all'integrazione e all'automazione delle funzioni finanziarie, Business Central accelera le attività di gestione finanziaria e fornisce una visione chiara
dei rendimenti e dell'equilibrio tra entrate e uscite. Ciò consente di adattarsi prontamente ai cambiamenti di mercato e facilita la presa di decisioni coerenti
con la situazione aziendale. Nel complesso, Dynamics 365 Business Central semplifica le attività di gestione finanziaria aziendale, ottimizzando l'efficienza
operativa e la fase di decision making.

G E S T I O N E  B A N C A R I A  E  T E S O R E R I A C O N T A B I L I T À  A N A L I T I C A  E  I N D U S T R I A L E



6- Gestione Finanziaria 

Cespiti: Gestione completa dei cespiti dall'acquisto alla dismissione, inclusi calcolo
degli ammortamenti. Integrato con la contabilità generale.
Libri cespiti addizionali: Creazione di libri cespiti alternativi per implementare
logiche di ammortamento diverse da quelle civilistiche.

C E S P I T I

Flussi bancari automatici: É possibile automatizzare le operazioni bancarie generando tracciati come Ricevute Bancarie, Bonifici Bancari, RID e importando tassi
di cambio.
Riconciliazione bancaria: È possibile riconciliare i conti bancari e importare l'estratto conto direttamente dalla banca.
Cash Flow: Gli strumenti di previsione del flusso di cassa consentono di fornire previsioni sull'evoluzione della liquidità aziendale nel tempo. 

G E S T I O N E  B A N C A R I A  E  T E S O R E R I A



6- Gestione Finanziaria 

Adempimenti fiscali: É possibile elaborare e trasmettere i principali adempimenti fiscali italiani, come la liquidazione IVA, la dichiarazione IVA, l'intrastat, la
liquidazione IVA periodica (LIPE), l'esterometro e la certificazione unica.
Budget: È possibile creare uno o più budget basati sul piano dei conti della contabilità, stampare il saldo del budget per visualizzare gli scostamenti in valore
assoluto e in percentuale. I budget possono essere esportati e importati da Excel e possono essere creati nuovi budget partendo da un budget principale.
Situazioni contabili: È possibile impostare schemi di bilancio riclassificati per estrarre dati aziendali di sintesi dal piano dei conti, dal cash flow e dal budget. È
possibile utilizzare formule di calcolo per analizzare gli scostamenti in valore assoluto e per indice di incidenza.
Intercompany: Questa funzionalità consente di controllare il flusso dei documenti in uscita e in entrata tra le società partner all'interno di un gruppo. Le
operazioni generate vengono contabilizzate automaticamente e riconciliate.
Consolidato: È possibile consolidare due o più società, esterne o presenti nello stesso database.
Gestione delle competenze: Il sistema è in grado di calcolare correttamente la competenza delle entrate e delle spese in periodi diversi rispetto a quelli in cui
è stata registrata la transazione, utilizzando causali apposite.

C O N T A B I L I T À  G E N E R A L E

C O N T A B I L I T À  A N A L I T I C A  E  I N D U S T R I A L E

Analisi per dimensioni: Arricchimento dei movimenti contabili con attributi per il raggruppamento e l'analisi di movimenti simili, come clienti, aree, prodotti,
agenti o centri di costo.
Costi industriali e allocazioni: Contabilità industriale per il controllo dei costi aziendali, analizzando gli scostamenti tra costi previsti ed effettivi per dipartimenti,
prodotti e progetti. Sincronizzazione con la contabilità generale e allocazione delle informazioni in centri di costo, utilizzando il concetto di "cost driving".



Le potenzialità
Dynamics 365 Business Central 

Passa al cloud più velocemente e con sicurezza
Adotta più rapidamente nuovi modelli di business senza rinunciare
alla flessibilità, affidabilità e sicurezza con una soluzione adattabile
che cresce con te. 

Aumenta la visibilità e le prestazioni finanziarie
Ottimizza ed accelera le chiusure delle partite finanziarie, migliora
le previsioni e ottieni in tempo reale dati ed informazioni sulle
performance, promuovendo la conformità e la condivisione dei
dati, nonchè la sicurezza tra le eventuali filiali. 

Completa i progetti nel rispetto di tempi e costi
Garantisci un'esecuzione redditizia e di successo su un progetto con
pianificazione, risorse, monitoraggio, determinazione dei costi,
fatturazione, contabilità e intelligence in tempo reale. 

Sblocca la produttività e le informazioni aziendali
Connetti persone, processi e approfondimenti per prendere più
velocemente le migliori decisioni grazie a linee guida, dashboard e
interoperabilità dei sistemi incorporati con Microsoft 365 e
Microsoft Teams. 

Aumenta le vendite e migliora il servizio clienti
Prenditi più cura dei clienti gestendo l'intero processo di vendita da
Microsoft Outlook e offri risultati migliori con operazioni di servizio
connesse. 

Ottimizza la gestione dell'inventario e della supply chain
Fornisci i prodotti in tempo e adattati ai mutevoli modelli di
business con visibilità su acquisti, produzione, inventario e
magazzini. 



Business Central e l'integrazione con il
Mondo Microsoft

V E L O C I T À  D I  P A S S A G G I O  D A  U N ' A P P  A L L ' A L T R A

A U M E N T A  L A  V I S I B I L I T À  S U L L ' I N T E R A  O R G A N I Z Z A Z I O N E

M I G L I O R A  L A  C O L L A B O R A Z I O N E  E  L A  C O M U N I C A Z I O N E

U S E R  E X P E R I E N C E  O T T I M A L E

L’integrazione tra Dynamics 365 Business Central con il mondo Microsoft, in particolare Office 365 e PowerBI consente il collegamento dei processi
aziendali, aumenta la produttività delle risorse, valorizzando e ottimizzando l’efficienza dell’operatività quotidiana. 

Il lavoro di ogni risorsa potrà essere svolto in maniera reattiva e propositiva, creando un’unica connessione tra persone, processi e sistemi.



Business Central e l'integrazione con il
Mondo Microsoft - Alcuni esempi
Microsoft Teams è un prodotto Microsoft 365 che consente di connettersi e collaborare con altre persone e semplificare il lavoro.

Business Central offre un'app che connette Microsoft Teams ai dati aziendali in Business Central, in modo da poter condividere rapidamente i dettagli tra i
membri del team, ricercare i contatti e rispondere più rapidamente alle richieste.

C E R C A  I  D E T T A G L I  D I  C L I E N T I ,  F O R N I T O R I  E  A L T R I  C O N T A T T I C O N D I V I D I  I  R E C O R D  N E L L E  C O N V E R S A Z I O N I

C O N D I V I D I  L I N K  D A  P A G I N E  I N  B U S I N E S S  C E N T R A L  A  T E A M S



Business Central e l'integrazione con il
Mondo Microsoft - Alcuni esempi
Durante l’utilizzo di Outlook, si hanno tutte le informazioni necessarie senza dover fare ricerche in vari sistemi e senza dover contattare altri comparti. 

Direttamente in Outlook, con l’apertura del componente aggiuntivo di Dynamics 365 Business Central, il mittente viene riconosciuto come cliente e viene
aperta la scheda anagrafica della relativa azienda. Per lo stesso cliente possono essere approfondite le informazioni cronologiche di vendita, o reperire le
informazioni per elaborare e inviare un’offerta/preventivo. 

Se si tratta invece di un nuovo cliente, è possibile creare la nuova anagrafica in Business Central, sempre senza uscire da Outlook. 

O U T L O O K  A S  C L I E N T

I L  S U G G E R I M E N T O  D I  A R T I C O L O  P R O A T T I V O  

C R E A Z I O N E  N U O V A  A N A G R A F I C A  C L I E N T E



Business Central e l'integrazione con il
Mondo Microsoft - Alcuni esempi
OneDrive for Business è un servizio di Storage cloud che è incluso in Microsoft 365. Business Central rende facile l'archiviazione, la gestione e la condivisione
di file con altre persone attraverso OneDrive. 

Quando un file è nel tuo OneDrive è possibile usufruire delle versioni online dei prodotti Microsoft, come Word, Excel e PowerPoint. Per esempio, è possibile
condividere un documento Word, e modificarlo insieme al Team in tempo reale. OneDrive permette anche di aprire altri tipi di file, come i PDF.



Business Central e l'integrazione con il
Mondo Microsoft - Alcuni esempi
Power BI è uno strumento Microsoft di Business Intelligence semplice e rapido, in grado di combinare i dati provenienti da diverse fonti, file, ERP e/o servizi
web per ricavare informazioni con strumenti di visualizzazione molto semplici ed intuitivi. 

Power BI  è un prodotto solido e di classe enterprise, pronto per la modellazione su vasta scala e l'analisi in tempo reale, nonché per lo sviluppo
personalizzato.

Può quindi essere lo strumento personale per i report e la visualizzazione o anche fungere da motore di analisi e decisionale per i progetti di gruppo, singole
divisioni o intere aziende.

Con l'importanza sempre crescente che sta assumendo l'analisi dei dati, è  
fondamentale disporre della flessibilità e della moderna visualizzazione  dei
contenuti di Power BI direttamente da Business Central, questo incorpora  
Power BI direttamente nel centro gestione ruolo, consentendo agli utenti di  
consultare i report senza dover uscire dal client Windows o Web.



Le App di Microsoft Dynamics 365 Business
Central
Grazie ad una cospicua disponibilità di App, è possibile espandere
l’ambito funzionale del sistema ERP Microsoft Dynamics 365
Business Central in modo facile e veloce, con la certezza di
lavorare sempre con la versione più aggiornata del software. 

Le App consentono alle aziende di reagire più agilmente ai
cambiamenti del mercato, implementare nuovi modelli di
business più velocemente e progettare progetti di digitalizzazione
più facilmente. 

Le App rappresentano: 
• Soluzioni già pronte invece di una programmazione individuale; 
• Installazione rapida invece di progetti lunghi;
• Standard uniformi invece di rallentare la crescita incontrollata.

Microsoft AppSource costituisce il mercato centrale delle App,
oltre a quelle offerte dai partner e fornitori Microsoft (compreso
il Gruppo Logical System) di tutto il mondo.



Microsoft Dynamics 365 Business Central
Sintesi

I numeri di Microsoft Dynamics 365 Business Central, garantiscono una soluzione solida, funzionale in continuo aggiornamento nel rispetto delle esigenze delle
aziende e dei veloci cambiamenti del mercato. 
I processi di business sono più semplici e veloci. 
Dati e informazioni diventano facilmente accessibili e perfettamente collegati tra loro.
Le risorse sono costantemente collegate tra loro in un ambiente di lavoro dinamico e collaborativo.

.

.



Offre accesso alle funzionalità principali di Business
Central, comprese la gestione contabile, il customer
relationship management, la gestione di progetto, la
gestione della catena di approvvigionamento, la gestione
delle risorse umane e la gestione del magazzino.

Dedicata agli utenti che necessitano di un accesso limitato alle funzionalità di Business Central. Gli utenti con questa licenza possono leggere tutti i
contenuti inclusi in Business Central, aggiornare dati e voci esistenti, approvare o rifiutare attività nei flussi di lavoro assegnati,
creare/modificare/eliminare offerte e informazioni personali, immettere fogli presenze per le commesse e utilizzare Power Apps for Dynamics 365.

LOGO

Tipologia di Licenza ed Utenti

BUSINESS CENTRAL
ESSENTIALS

Include tutte le funzionalità di Business Central Essentials e
aggiunge la gestione del servizio di assistenza e la
produzione.

BUSINESS CENTRAL 
PREMIUM

BUSINESS CENTRAL
TEAM MEMBERS
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